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TRozdéleni byvalé deskoslovenské federace nevedlo
nastésti k podstatnému oslabeni kontaktd mezi prév-
nickymi teoretickymi pracovisti z oboun dnes samostat-
nych statd. Dokonce se zdd, Ze o takové kontakty (ak-
tivni Géast na konferencich v druhé z obou republik,
moznost recenzovat dila kolegit ze Slovenska resp. Ces-
ka & byti jimi recenzovin) je jedté vétsf zajem. Je to
viastnd pochopitelné — zminéné aktivity jsou jazykové
stdle dostupné a navic ziskaly punc mezindrodnosti.
Sklon k vzéjemnim myélenkovym a lidskym kontak-
tim m4 i své méné utilitdrni p¥ifiny. Duchovni pro-
dukce {umsleckd 1 védeckd) piisludniki dvou sobé bliz-
kych a piece svébytnych ndrodd mé svidj narodnf své-
raz myélenkovy a stylovy. Pokud jde o literature prav-
nickou, pak vd#i i skateénost, e pravo obou republik
zafind jit svymi viasinimi cestami a nic na tom ne-
méni harmonizace obou nérodnich prav s pravem EU.
{(Ditkazem toho je ,promitnuti® sméraice EU o kla-
mavé a srovnavaci reklamé do vnitrostatnich privaich
fiprav, kterd se ostatné zdafila na Slovensku lépe, nez
tomu bylo u nds.)

Tento dlouhy tived oviem nebyl nutny k tomu, aby
zdiivodnil recenzi shora oznafené price Aleny Paulic-
kové, ucitelky na pravnické fakulté univerzity v Trna-
v&, kterd se obraci k pracovnikim malych a stiednich
podnikdl a snazi se rozditit jejich informaéni juristic-
kou vybavu. Ke cti autorky patfi, Ze nezvolila pro svou
knihu titul, ktery byvd v daném Zénru jinak obvykly
a zadind gpravidla slovem ,Jak...” & jinak naznacuje
vieobsahlost nabizeného védéni. Alena Pauli¢kovd si
uvédomuje, Ze pil popularizaci prava nékdy,méné by-
va vice®, (Sdm jsem pd létech zkudenosti dospél k zave-
ru, Ze ,efektivnost pravaické popularizacni predndsky
& publikace byva vétdinou nepifmo dmérnd mnozstvi
paragrafii, které jsou v nich citovany“.) Takovy pii-
stup ovéem ckamzité stavél antorku pied volbu, které
z mnoha nabizejicich se pravnich oblasti a témat do
knihy vybrat.

Podobnd volba bude vidycky nutné arbitrdrni
a u posuzovatele miize vyvolat ty €i ony pochybnosti.
Proto se omezim na pouhé zji§téni, jak tento problém
Alena Paulickovd Tefila v posuzovaném spisu. Je to
patrné jiz z ndzvu jednotlivych strukturnich édsti jeji-
ho dilka, jez znéji: ,Je vhodnejiie podnikat sdm alebo
v rdmci spole¢nosti?* (s podkapitolami ,Rizikd pod-
nikania bez zaloZenia pravuickej osoby* a ,Podnikanie
formou pravaickej osoby®), ,,Kto je oprdavaeny konaf

v méné podnikatela?”, ,Kedy obchodnd zmluva ne-
bude pri¢inou problémov?*,, Ktorym typom zmhiv sa
podnikatel v praxi nevyhne?“ i ,Ako riefit obchodné
gpory?* V jednotlivych vykladech se Alena Paulicko-
vé snazi, aby &tendfdam poskytla zakladni informaci
a vypéstovala v nich cit pro to, kdy s takovou infor-
macl vystadi a kdy si budou muset vyzddat odbornou
pravni pomoc. Vzory ve smlouvé uvedené se také ty-
kajl jen nékterych v praxi frekventovanych zdleZitos-
t{ {zapocitan{ vzdjemnych pohledivek, smlouva o na-
jmu nebytovych prostor, rozkoddf smlouvy), u nichz
by snad tiéastnfci smluvnich vztahi se mohli spoleh-
nout na vzor a obeift se bez pomoci kvalifikovaného
pravnika. {To si oviem nemyslim o smlouvé o tichém
spoledenstvi.)

Nad posuzovanou publikac jsem si ovéfil i jinou
z mych davnéjsich zkusenost!, ze totiZ popularizatni
spis éasto dokdze piinést poznatky, kieré jsou uzitecné
i pro toho, kdo hled4 inspiraci pro badén{ teoreticki.
V knize Aleny Paulickovej to plati (alespori pokud jde
o jejfho recenzenta) o kapitole Obchodné tajemstvo,
kde se napf. nachdzi rozsdhly vycet objektl, jeZ mo-
hou byt pfedmétem obchodutho tajemstvi. Podnétné
je i konstatovani (na str. 61, ze podnikatel mlize bez-
pochyby svoje pravo na obchodni tajemstvi plevést
smlouvou na jiny subjekt. V takovém pifpadé piestd-
v4 byt majitelem pfevedeného obchodniho tajemstvi
a novym jeho majitelem se stava uvedeny tuzemsky
nebo zahranién{ subjekt. V této souvislosti snad maoh-
lo bjt podotknuto, Ze i prévo vyuzivat obchodni ta-
jemstyf milZe byt poskytnuto licenéni smlouvou.. Za
ingpirujici pokldddm i podnéty k tvorbé interni in-
strukece o ochranné obchodnfho tajemstvi. Jsou uZi-
teéné i proto, Ze ceskd a slovenskd, dprava vychazejl —
pii vymezovini obchodniho tajemstvi — z tzv. teorie
vile, podle ni% jednimn ze znakil obchodniho tajem-
stvi je poduikatelem projevend vile'k utajeni téch ¢
onéch skuteénosti. Mam jen pochybnosti o tom, zda
intern{ instrukce miize chsahovat piflig ,8iroké” usta-
noveni ,pfikazujici, aby se kaZdy zaméstnanec podni-
ku zdrzel jakékoliv informacni a publikaéni éinnosti
vitél tFetim osobdm. Pisemny souhlas s takovou infor-
madni a publikaéni ¢innosti udéluje pouze statutdrni
organ nebo jim povéfeny zaméstnanec podniku.® Sam
jsem se s podobnon formulaci setkal v jedné z inter-
nich instrukel ¢eské nemocnice. Takto Siroce formulo-
vany pokyn by se mohl dostat do r_ozpdru s LISTI-
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NOU ZAKLADNICH PRAV A SVOBOD a zejména  sku i v nadi republice a jak i popularizaéni literatura
s jejim ¢l. 17. miize poskytovat podnéty k tivahdm o téchto problé-
Pravé uvedend pozndmka naznacuje, jak spoleéné  mech. O knize Aleny Paulickovej to rozhodné plati.

jsou i praktické problémy s realizaci prava na Sloven-




