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akceptovat nabidku na smirteSeni sporu. A to i vip Druhd ¢ast publikace je proto zaifena na rozbor
pad, kdy nabidka protistrany na prvni pohled nabiziednotlivych praktickych probléfy knimz mize
mére, nez odhaduje, Ze by mu moliiznat soud. v riznych fazich vyjednavani dojit. Zadldzité po-

Tuto informaci studenti, ki se jednou stanou kladam, Ze vedle pojmenovani probiéra analyzy
advokaty, musi byt schopni tlugio klientaim. Stejit  jejich piicin autorka pidava i prakticke tipy, jak se
tak studenti, z nichZ vyrostou soudci, bylimdokazat S €mito problémy vypgadat.
vést strany ke smiru. Z tohoto divodu Ize publikaci dopotit nejen stu-

Pomoci studeriim v tomto Ukolu ma jednet Tech- dentim pravnickych fakult, ale i praktikujicim prav-
niky vyjednavani fi poskytovani pravnich sluzeb, kterynikim a vyjednav&im. Diky své bohaté negociai
Lucie Atkinsova vyduje na Pravnické fakwit MU ilektorske praxi mize autorka nabidnoutadu tipi
a now téZ stejnojmennacebnice, kterou vydala Masa- @ triki, které mohou pomoci nejen einikim ale
rykova univerzita Prestoze je publikace primarmurce- | zkuSenym praktigm.
na pro studenty zméného pedmetu, vyuZzit ji mize Za cenné pokladam rovh, Ze publikace ukazuje
kazdy, kdo chce lépe porozampiicindm konflikth  svym étend&um, jak konkrétni procesy vypadaji nejen
a nauit se konflikty feSit nebo je$tlépe jim gedcha- z pohledu vyjednavz ¢i jeho klienta, ale téZ z pohledu
zet. protistrany. Slovy autorky:

Text vhodr postupuje od obecného ke konkrétni- ,Normalni je pro kazdého soistlit se na své
mu. Tedy za&ina typologii konflikli a technik vyjed- zajmy, své pocity, své peby. Ri budovani Ustupové
navani. Pokréuje analyzou fi¢in konfliktu a dynamiky cesty nebo mostuips propast k dohédovsem musite
jeho vyvoje. Tyto teoreltéjSi kapitoly nasledhautorka zalit na té op&né stras, tj. u zajmi, poteb a pocii
vyuziva ktomu, aby naénmohla navazat analyzou oponenta. Jakych zajmpoteb a pocii? Téch, které
aktéri konfliktu a mapovanim vyjednavaciho pole prgsme vyjmenovali vySe u popisttyi klasickych pe-
ohe strany konfliktu. kazek dohody. Vytvist Ustupovou cestui postavit

Dalsi kapitoly jsou pak za#teny na to, jak komu- MOst znamena pomoci oponentoviefonat propast
nikovat s klientem a jak spales nastavit strategii pro Pres minimalg tyto ctyii klasické gekazky. Nkdy se
vyjednavani s protistranou. V navaznosti na cile klientqNim mohou pidat jest dalsi.*
je mozno zvolit gktery ze styl vyjednavani, které Nasled® autorka poskytuje navody, jak konkrétn
autorka blize rozebira. pomoci oponentovi se zvladanimichto ,mentélnich

Slovy autorky, jeji prace ,stavi zvladani konflikt rezervaci“ a fivést ho tak k souhlasu s dohodou o smir-

na dovednostech budovani a udrzovani \irtahna némreseni sporu.

budovani a podpge spravnych ve smyslu efektivnich  Text celé knihy je logicky usgédan a obsahuje
komunikanich navyk“. Jinymi slovyiada kompetenci minimum chyb¢i pieklepi. Pouze v #kterych ipa-
potrebnych pro Gsgné vyjednavani je dovednostmi,dech se mi zda, Ze&ipS komplikovana sousti mohou
které lIze ziskat praktickym nacvikem aegevSim byt hife srozumitelnd pré@tende. To vSak nesnizuje
opakovanou zkuSenosti s ,opravdovym* vyjednavanimhodnotu dila. Celkavtak mohu publikaci dopotit jak
studentm, tak vSem dalSim lidem, kfemaji chu

1 Jak pedmt, tak nova tebnice jsou vystupem projektu d0Zdet se vice deseni konfliki.
OPVK Dlouhodobé partnerstvi vyzkumu, praxe a vyuky

prava, reg.¢. 1.07/2.4.00/17.0044. Podrobnosti o projektu

véetrg dalSich materiél k problematice vyjednavani najdete

na webové strance projektu www.partnerstvi.law.muni.cz.
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